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Negocjacje handlowe. Poufnosé procesu negocjacji.
Czy tajemnica przedsiebiorstwa jest chroniona w toku negocjacji?

Jakie sg konsekwencje ujawnienia informacji poufnych?

Negocjacje s3 jednym z trybéw zawarcia umowy. Polegaja one na interakcji migdzy
dwoma lub wigksza liczbg stron w celu uzgodnienia wspdlnego interesu. Aktywny wptyw
uczestnikOw negocjacji pozwala na uksztatltowanie treSci umowy. Nie maja one charakteru
sformalizowanego i nie sg bezposrednio wigzace. Strony negocjacji moga dowolnie
ksztaltowaé swoje stanowiska oraz je modyfikowaé¢ w celu zawarcia satysfakcjonujacego
porozumienia. Ten tryb zawarcia umowy nie zostal bezposrednio zdefiniowany w Kodeksie

Cywilnym jednak znajduje on swoje uregulowanie art. 72, ktory stanowi:

»S 1. Jezeli strony prowadzq negocjacje w celu zawarcia oznaczonej umowy, umowa
zostaje zawarta, gdy strony dojdg do porozumienia co do wszystkich jej postanowien, ktore

byly przedmiotem negocjacji.

$ 2. Strona, ktora rozpoczela lub prowadzila negocjacje z naruszeniem dobrych
obyczajow, w szczegdlnosci bez zamiaru zawarcia umowy, jest obowigzana do naprawienia

szkody, jakq druga strona poniosta przez to, Ze liczyta na zawarcie umowy.”

Negocjacje moga odbywaé si¢ jawnie ,,przy otwartych drzwiach” lub tajnie ,,przy
zamknigtych drzwiach”. W pierwszym przypadku przedmiot oraz przebieg negocjacji nie jest
objety poufnoscig, a informacje na ich temat sa réwniez dostepne dla o0sob nie
zaangazowanych bezposrednio w proces negocjacyjny. Natomiast drugi wariant zastrzega
poufno$¢ negocjacji, a informacje objete negocjacjami sg zastrzezone dla ograniczonego

kregu, najczesciej 0sob bezposrednio zaangazowanych w proces negocjacyjny.

Wazna rol¢ petnig uregulowania dotyczace tajemnicy negocjacji znajdujace si¢ w art.

72! Kodeksu Cywilnego, ktory stanowi:

§ 1. Jezeli w toku negocjacji strona udostepnita informacje z zastrzezeniem
poufnosci, druga strona jest obowigzana do nieujawniania i nieprzekazywania ich innym
osobom oraz do niewykorzystywania tych informacji dla witasnych celow, chyba zZe strony

uzgodnily inaczej.
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§ 2. W razie niewykonania lub nienalezytego wykonania obowigzkow, o ktorych
mowa w § 1, uprawniony moze zqgda¢ od drugiej strony naprawienia szkody albo wydania

uzyskanych przez nig korzysci.

Z powyzszego przepisu wynika, iz strony, ktore chcag utajni¢ przebieg negocjacii,
a W szczeg6lnosci informacji udostgpnionych w skutek ich przebiegu powinny zawrzeé
umowe¢ zobowigzujaca druga stron¢ do zachowania poufnosci. Moga tego dokonaé
zastrzegajac odpowiednig klauzule czy tez umie$ci¢ wskazane uregulowania w umowie
przedwstepnej przed podjeciem wiasciwych negocjacji. W wyniku takich dziatan informacje
udostepnione w trakcie trwania procesu negocjacyjnego podlega¢ beda ochronie prawnej

okreslonej w art. 72! Kodeksu Cywilnego.

Udostepnienie informacji objetych tajemnica negocjacji bedzie stanowi¢ roéwniez
naruszenie dobrych obyczajow i moze stanowi¢ czyn nieuczciwej konkurencji art. 11 ustawy

z dnia 16 kwietnia 1993 roku o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji.

Niemniej uregulowanie zawarte w powyzszym przepisie zastrzega ochrong tajemnicy
przedsiebiorstwa, natomiast zakres ochrony okreslony w art. 72' Kodeksu Cywilnego jest
znacznie szerszy. Zgodnie z jego uregulowaniem, tajemnicy podlegaja informacje objete
zastrzezeniem poufno$ci, co oznacza, ze nie ograniczaja si¢ one jedynie do tajemnicy
przedsigbiorstwa. Informacje, ktore podlegaja ochronie nie musza mie¢ charakteru
majatkowego, a moga by¢ to wszelkie informacje, ktore moglby by postuzy¢ do
wykorzystania do wiasnych celow. Wsrdd rzeczy podlegajacych tajemnicy negocjacji moga
by¢ informacje 0 charakterze: finansowym, organizacyjnym czy strategicznym. Ochronie
podlega¢ moze rowniez sam sposob prowadzenia negocjacji oraz taktyka stosowana w trakcie

ich prowadzenia.

Warto réwniez zaznaczy¢, ze przepis art. 72' Kodeksu Cywilnego jest przepisem
dyspozytywnym (ius dispositivum) i pozwala nie tylko na rozszerzenie zakresu informacji
objetych poufnoscig, ale rowniez ich zawezenia. Mozliwe jest dowolne ksztalttowanie
stosunku zobowigzujacego do zachowania poufnosci w zakresie prowadzonych negocjacji. W
tym rowniez strony moga zdefiniowac i1 skonkretyzowa¢ zgodnie ze swoja wola zastrzezone

w ustawie ,,niewykorzystywanie informacji dla wlasnych celow”.
Zawarta umowa o zachowaniu charakter zobowigzaniowy, zgodnie z art. 353 Kodeksu

Cywilnego:
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S 1. Zobowigzanie polega na tym, ze wierzyciel moze zqdac¢ od diuznika swiadczenia, a

diuznik powinien swiadczenie spetnic.

1

§ 2. Swiadczenie moze polegac na dziataniu albo na zaniechaniu.’

We z wskazanym przypadku wierzycielem jest podmiot udostepniajacy informacje
podlegajaca ochronie, natomiast dtuznikiem strona negocjacji zobowigzana do zachowania
poufnosci, ktorej $wiadczenie polega na zaniechaniu okreslonego dziatania (zgodnie z art. 353
§ 2 k.c.) polegajacego na rozpowszechnianiu pozyskanych informacji oraz wykorzystywaniu
ich do wilasnych celow. Proces negocjacyjny nie wyklucza rowniez sytuacji, w ktorej obydwie
strony mogg by¢ zarowno wierzycielem jak i dluznikiem, zgodnie z definicja przedstawiong

powyzej.

Zgodnie z art.72! § 2, w razie niewykonania lub nienalezytego wykonania
obowigzkow, uprawniony moze zada¢ od drugiej strony naprawienia szkody albo wydania
uzyskanych przez nig korzysci. Udostepnienie informacji objetych poufnoscig lub
wykorzystanie ich do wilasnych celéw skutkowac bedzie odpowiedzialnoscia majatkowa
strony dopuszczajacej si¢ tego naruszenia. Obejmuje to zarO6wnO rzeczywista szkode
(damnum emergens) jak i utracony zysk (lucrum cessans). Ustawodawca w tresci
omawianego przepisu zastosowatl alternatywe¢ rozlaczng — ,,albo”. Oznacza to, ze strona
poszkodowana wskutek naruszenia zobowigzania do zachowania poufnos$ci w negocjacjach,
moze zada¢ tylko jednej z wymienionych rzeczy naprawienia szkody albo wydania

uzyskanych korzysci.

Podsumowujac, negocjacje to proces interakcji miedzy stronami, ktéry umozliwia
ustalenie tresci umowy. Nie musza mie¢ one charakteru formalnego. Art. 72! Kodeksu
Cywilnego reguluje ochrong tajemnicy, ktora nie ogranicza si¢ tylko do tajemnicy
przedsigbiorstwa, ale obejmuje wszelkie informacje, ktére moga by¢ wykorzystane dla
wiasnych celéw. Strony moga dostosowac zakres poufnosci zgodnie ze swoja wola. Ustawa
przewiduje sankcje za naruszenie poufnosci w negocjacjach, w tym mozliwo$¢ zadania
naprawienia szkody albo wydania uzyskanych korzysci. Obejmuje to zardéwno rzeczywista
szkodg jak i1 utracony zysk. Strona poszkodowana ma wybor co do rodzaju odszkodowania,

ktore moze zadac.

Aplikant adwokacki Przemystaw Mendala
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